ki ook op adOndernemern

«Wilfried Markenstein: ‘Hoe meer
risico je uitsluit, hoe minder risico
je zelf durft te nemen en des te
minder flexibel ben je.”

Is ondernemer kun je niet zonder

verzekeringen. Maar welk risico
moet je nu wel verzekeren en wat kun
je als overbodige luxe beschouwen?
‘Wordt er door verzekeraars soms niet
een beetje te veel ingespeeld op angst-
gevoelens onder ondernemers? En zijn
bepaalde verzekeringspremies nog wel
te betalen? Berend Veldpape en zoon
Berend Jan van Veldpape Adviseurs en
Wilfried Markenstein van Markenstein
Institute Knowledge Engineering, zelf-
standige zonder personeel, geven hun
visie op verzekeren,

“Wat veel bedrijven niet weten, is dat
je zeker 20 tot 30% kunt besparen op
de totale verzekeringsportefeuille’, opent
Berend Veldpape het gesprek, om hieraan
toe te voegen: ‘Dat is in deze tijd van
economische recessic goed nieuws.” Zijn
bedrijf heeft op dit moment cen actie
voor leden van MKB Deventer die voor
ondernemers een aanzienlijk premievoor-
deel kan opleveren: ‘Ondernemers kun-
nen fors besparen op de premies voor cen
ziekteverzuimyerzekering, ven auto- of
wagenparkvcrzekcrmg onen overlij-
densrisi g Voor

of DGA%. Dat n,jn, nanst de arbeidy-
ongeschiktheids-, pensioen= en aanspra-
kelijkheidsverzekering, de beroeps- of

d prakelijkheid

de verzekeringen voor het bedrijfspand
en de inventaris wel de belangrijkste ver-
zekeringen waar je als ondernemer reke-

ing en

ninﬁ mee moet houden’, aldus Beren-d

rijk om te weten waar een ondernemer
in de tockomst met zijn bedrijf naartoe
wil. Vaak werken we daarbij samen met
de accountant van de ondernemer, zodat
we ons pakket nog beter kunnen laten

WORDEN WE NIET TE VAAK NAAR WEER
EEN NIEUWE POLIS GEADVISEERD

Verzekeringen: noodzakelijk
kwaad of absolute must?

van pensioenvoorziening: ‘Tk ben cen jaar
geleden voor mezelf begonnen en omdat
ik al 51 jaar ben, vond ik het niet zinvol
om nog een pensioenverzekering af te
sluiten. In feite is mijn bedrijf mijn oude-

luiten op de tock I van die
betreffende ondernemer, zeker als het om
de pensioenvoorziening gt
Veagend naae zijn adviesfunctie voor
ondernemers, —antwoordt  Berend
Veldpape: ‘Onze functie is om onder-
nemers te wijzen op de risico’s die ze
lopen en die risico’s vervolgens tegen een
zo gunstig mogelijke dekking onder te
brengen’ Als voorbeeld haalt de Deventer
assuranticadviseur de mogelijkheid van
cen totaalpakket voor verzuimbegelei-

d g. Daar komt nog cens bij
dnt ik al mijn geld nu nodig heb voor
mijn bedrijfiactiviteiten, Tk denk dat ik
daarmee uiteindelijk cen hoger rende-
ment kan realiseren dan wanneer ik mijn
geld investeer in een pensioenverzekering
waarvan de waarde, zo heeft de krediet-
crisis mij geleerd, zomaar kan verdampen.
Ik ga er vanuit dat ik op termijn mijn
bedrijf kan verkopen en zelf voor een
deel aandeelhouder blijf. Met het geld
van de verkoop en het dividend dat ik

column

ONRUST OP DE

WERKVLOER

mr. Brigitte Siesling
Van Overbeek de Meyer
¢s advocaten

De navolgende twee zaken illustre-
‘ren wat er zoal mis kan gaan op de

- werkvloer. In beide zaken wordt

werkgever door de kantonrechter

. de vmgers getikt.

‘ Mlshandelmg

In deze zaak, die zich a.fspeelt ij ee
st handel heeft een vechtparti

 De werkgever verzoekt vervolgens ntbinding van de arbe:dsovereen»

komst. De werkgever stelt zich daar
hteraf bezier

jj op het standpunt dat Marcel




Als voorbeeld h
dviseur de

ning mee moet houden’, aldus Berend
Veldpape.

Aanzienlijk lagere premies

Veldpape sr. merkt op dat je als onder-
nemer altijd een afweging moet maken
tussen de risico’s die je wel of niet
afgedekt wilt hebben: ‘Als zelfstandige
zonder personeel heb je natuurluk met
zoveel aan een ziek

een totaalpakket voor verzuimbegelei-

ding aan: ‘Veel kleinere bedrijven hebben

hun handen vol aan vmuuﬂbegelﬂdmg,
elf willen doen

meer aan hun e:genh_]kc wetkzaamhe-

bedrijf kan verkopen
deel ‘aandee]houd'er blijf. Met het geld
van de verkoop en het dividend dat ik
voor mijn aandelen krijg, hoop ik me na

rmjn O5ste prima te kunnen redden en

den toe. Bovendien kost een
die langer dan een half jaar ziek is de
ondememer alleen aan externe kosten en
al gauw tussen

maar zul je wel een arbeidsongeschikt-
heidsverzekering nodig hebben. Wanneer
je de hele dag op een Kantoorstoel
zit, loop je minder risico’s. Maar werk
je daarentegen in de bouw, dan zou
ik toch zeker adviscren om een goede

de 4000 en 6000 euro. In samenwerking
met een verzuimbegeleidingsdienst heb-
ben we nu een all-in pakket ontwikkeld
dat voorziet in de totale begeleiding en
behandeling van de werknemer die met
znekteverlof is. Daarbij kunnen we de

alle fysicke, financiéle en
dministratieve handeli met betrek-

beid hiktheid i L
sluiten” Het fabeltje dat premies voor
arbeid hiktheidsverzekeringen

torenhoog zijn, wordt door Berend Jan

kmg tot verzuim uit handen nemen en
wcrdt ook de inschakeling van externe

Veldpape met nadruk ontkracht: “Wat

je zet is dat 50% van de zzpers geen

arbeidsongeschiktheidsverzekering  heeft.
‘Wat veel ondernemers zich echter niet
realiseren, is dat de premiestelling voor
deze verzekeringen de laatste jaren aan-
zienlijk gedaald zijn. Dat is het simpele
gevolg van de marktwerking, waardoor
verzekeraars de afgelopen jaren steeds
minder hoefden uit te keren en de premie
omlaag kan. Bovendien zijn veel premies
ook nog eens fiscaal aftrekbaar. Dus als je
een arbeid: hiktheid: kering of
andere bemepsvexzekeringen nodig hebt,
is het nu misschien het moment om je
verzekemngenpmtefeuﬂle eens tegen het
licht te houden”

Maztopléssingen
Dat verzekeren maatwerk is, wordt door

. zoals een psychol of

e i

geregeld. Bovendien wor-

den deze externen pas betaald als het

verzuim arbeid gerelateerd is.

Patent als pensioenvoorziening

& 4
Wilfried Markenstein vertelt dat ook hij
wel eens wordt gebeld door call centers
die informeren of hij niet een of andere
verzekering voor hem zelf, zijn gezin of
zijn bedrijf wil afsluiten: Tk vraag dan ook
altijd of ze denken meer te kunnen ver-
dienen met mijn geld dan ik dat zelf kan.
Vaak wordt het dan stil aan de andere kant
van de lijn. Toch heeft ook Markenstein
de nodige voorzorgsmaatregelen getrof-
fen: ‘Ik heb voornamelijk verzekeringen
afgesloten dic het risico op schade of
letsel aan derden zoveel mogelijk uit-
sluiten. Dat betekent dat ik cen wet-
telijke aansprakelijkheidsverzekering heb
voor mezelf en mijn gezin en uiteraard
ook een levensverzekering. Voor mijn
bedrijf heb ik een rechtsbijstandsverze-
kering waarmee ik eventuele wettelijke
kelijk kan afdekken. Opvallend is

‘Het inb van te veel zekerhed
is dodelijk voor je creativiteit’ ofwel
probl imuleren je L

dat Wilfried Markenstein zijn product-

de mening van Wilfried Markenstein
van Markenstein Institute Knowledge
Engineering uit Schalkhaar. Als zzp’er
voelt hij niet zo'n behoefte zich overal
tegen te verzekeren: ‘Hoe meer risico je
uitsluit, hoe minder risico je zelf durft te
nemen en des te minder flexibel ben je.
En risico’s nemen hoort nu eenmaal bij
een

registerinformaticus Tevert Markenstein

kennis en idecén yoor»bednijfsmacige

~ processen in de breedste zin van het

woord. Op twee recente uitvindin-
gen, een chmswerkcontroles steem en
een i voor ouderen, heeft

van de brang cf bent en
wat je zelf wilt. Ni mand' daard, dus
bieden wij ook geen standaardopl k in inmiddels

aan, Voor ons, als adviseurs, is hct belang-

kregen. Dic patenten ziet hij als een vorm

s een patent ver-

kelijkheid op een andere manier
heeft geregeld dan gebruikelijk: ‘Hoewel
het tot nu toe niet voorgekomen is, kan
het gebeuren dat iemand een claim bij
je neerlegt omdat een product waarvoor
ik een idee heb ontwikkeld niet functio-
neert zoals het hoort te functioneren. Dan
kun je een productaansprakelijkheidsver-
zekering afsluiten. Ik heb er echter voor
gekozen om naast mijn BV een holding
op te richten, waar ik al mijn ideeén in
onderbreng, zodat ik beperkt aansprake-
lijk gesteld kan worden voor eventuele
claims. Ik werk volgens gedragscodes en

g uit van win-win projecten en ben

d.\entengevclge van mening dat je het
veel te ver hebt laten komen wanneer je
(klant)relatic cen claim indient”




